Wie Sie Einmalbeitrage
als gunstige Alternative
zum Vererben beraten.

O Die Stuttgarter

Der Vorsorge-Versicherer




Worum es 1m Kern geht.

Vermogende Kunden konnen mithilfe entsprechender

I Vorsorge- und Versicherungsstrategien gezielt die
\ y 4 Belastungen senken, die bei der Vermogensiibertragung
an die nachste Generation durch Einkommen-,
— — Schenkung- und Erbschaftsteuer entstehen konnen.

Ubrigens: Ab 2023 werden Immobilienerbschaften
nach einem neuen steuerlichen Malistab bewertet.

Eine Anpassung der Erbschaftsteuerfreibetrage
erfolgte bisher nicht.

Zukunft schenken —
Steuern sparen.



Worauf Sie sich beziehen konnen.

Verteilung groRerer Erbschaftsvolumen in Deutschland

Jahrlich werden in Deutschland tiber 300
Milliarden Euro verschenkt oder vererbt.

Ehe- bzw. eingetragene Lebenspartner
konnen bis zu 500.000 EUR, Kinder bis zu
400.000 EUR steuerfrei erben.

Vermogen jenseits dieser Freibetrage
werden — je nach Anzahl der Erblasser und
Erben — potenziell mit Steuern belastet.

100.000 bis
150.000 EUR

Quelle: Deutsches Institut fiir Altersvorsorge (DIA)

(prozentualer Anteil an allen Erbschaften)

15%

150.000 bis
250.000 EUR

250.000 bis
500.000 EUR

500.000 bis Uber
1 Mio. EUR 1 Mio. EUR

Zukunft schenken —
Steuern sparen.



Wen Sie ansprechen konnen.

Das Thema betrifft vermogende Menschen, die sich -
langsam, aber sicher — mit der Vermogensweitergabe an
die nachste Generation beschaftigen (Alter: 55+).

Da sich Steuervorteile im Versicherungsmantel vor allem
beim ,direkten” Vererben von Eltern an Kinder ergeben,
sollten lhre Kunden eine ,direkte Erbfolge” planen.

Die thematische Ansprache setzt ein gefestigtes
Vertrauensverhaltnis voraus. Wir empfehlen Ihnen, die
Ansprache auf lhren Kundenbestand zu beschranken.

Zukunft schenken —
Steuern sparen.



Wo Ihre Kunden stehen.

chkeiten von
bei der Erbschaft

‘Ich mochte die Mogli
eine Kinder

och nicht mit dem

haftigt und kenne meine

Ich habe michn
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gchenkungen nutzen, um Im

wann mache ich dasamb
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Ich habe mein Leben lang Steuern
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Lieb

Ich mochte, dass meine Erben mithilfe ihres

Erbes ihr Leben lang gut leben konnen.”

Zukunft schenken -
Steuern sparen.




Wie Sie Thre Kunden abholen konnen.

Ich erlautere Ihnen, Ich zeige lhnen, Ich biete Ihnen Ilch prasentiere
wie Sie die wie Sie — ahnlich Losungen fir das lhnen Losungen,
Vermogens- den Superreichen - Schenken oder lhre Kinder mithilfe
ubertragung an lhre Steuern beim Vererben an, von lhres Erbes
Kinder langfristig Schenken und denen Sie und lhre lebenslang
planen konnen. Vererben sparen Kinder finanziell finanziell
konnen. profitieren. abzusichern.

Zukunft schenken —
Steuern sparen.



Was Sie konkret fur Ihre Kunden tun konnen.

* Erstellen Sie eine Vermogensiibersicht und
identifizieren Sie ,tatsachliche Steuerrisiken®.

 Prasentieren Sie die Versicherungsstrategien fiir
das steueroptimierte Schenken und Vererben.

- Demonstrieren Sie die steuerlichen und finanziellen
Vorteile des Vermogensaufbaus (auch zu Lebzeiten)
mit kapitalmarktorientierten Vorsorgeldsungen.

 Tipp: Arbeiten Sie grundsatzlich mit einem
spezialisierten Steuerberater zusammen -
und bieten Sie friihzeitig an, direkt in den Dialog
mit dem Steuerberater Ihrer Kunden zu gehen.

Zukunft schenken —
Steuern sparen.



Was Die Stuttgarter Ihren Kunden bietet.

Kapitalmarktorientierte FlexRente performance+ > Website
mit flexiblen Garantien

Einstiegsmanagement bei Einmalbeitrag; Ablaufmanagement
vor Rentenbeginn

Wichtige Flexibilitat flr das steueroptimierte Schenken und
Vererben: lebenslange Rente, einmalige Kapitalzahlung oder eine
Kombination aus beidem. Rentenbeginn bis spatestens 88 Jahre

SofortRente classic

Zukunft schenken —
Steuern sparen.


https://vermittler.stuttgarter.de/performance-plus
https://vermittler.stuttgarter.de/produkte/altersvorsorge/anlagekonzepte/performance-plus/

Was Die Stuttgarter fur Ilhre Kundenansprache bietet.

— .

©

V
Textbausteine fiir Nachvollziehbare Sach- Beratungsunterstiitzung
Ilhre Kundenansprache und Hintergrundinfos (Info-Blatter, Grafiken und mehr)

E%‘% Die gesamte Vertriebsunterstlitzung zur Sales Story erhalten Sie auf
s

www.checkup.stuttgarter.de — oder direkt von Ihrem Stuttgarter Ansprechpartner.

Zukunft schenken —
Steuern sparen.


https://vermittler.stuttgarter.de/checkup/
https://vermittler.stuttgarter.de/checkup/

Weilterfuhrende Informationen und Angebote.

Studie ,Erben in Deutschland
2015-2024" des Deutschen Instituts
fur Altersvorsorge (DIA)

> Website

Der FondsanlagenOPTIMIERER der
Stuttgarter zur Berechnung von
Steuervorteilen bei Leistung von
Einmalbeitragen

> Website

Informationen zur Erbschaft- und
Schenkungsteuer des
Bundesministeriums der Finanzen

> Website

Lesetipp: ,Vererben und Erben” -
der Praxisratgeber im Online-Shop
der Stiftung Warentest

> Website

Zukunft schenken —
Steuern sparen.


https://service.destatis.de/inflationsrechner
https://www.bundesfinanzministerium.de/Web/DE/Themen/Steuern/Steuerarten/Erbschaft_und_Schenkungsteuer/erbschaft_schenkungsteuer.html
https://service.destatis.de/inflationsrechner
https://www.dia-vorsorge.de/fokus/dia-studien/31-billionen-euro-werden-bis-2024-in-deutschland-vererbt/
https://service.destatis.de/inflationsrechner
https://www.test.de/shop/steuern-recht/vererben-und-erben-sp0358/
https://service.destatis.de/inflationsrechner
https://stuttgarter.ivfp.de/fondsanlagenoptimierer/

Hier finden Sie weitere
Beratungs- und

vielen Dank — P et ot
und viel Erfolg.

www.checkup.stuttgarter.de

Machen Sie die Altersvorsorge & — |
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Die Stuttgarter

Der Vorsorge-Versicherer

Ihrer Kunden stark fur die Zukunft.

= fiieds-


https://vermittler.stuttgarter.de/checkup/
https://vermittler.stuttgarter.de/checkup/
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