Wie Sie die Inflation
fur eine gezielte Vorsorge-
Ansprache nutzen.

O Die Stuttgarter

Der Vorsorge-Versicherer




Worum es 1m Kern geht.

\ y 4 Der jahrliche Kaufkraftverlust durch Inflation spielt bei
der Berechnung individueller Vorsorge-Ziele eine wichtige
Rolle.

Die aktuell und voraussichtlich auch zukinftig hohe
Inflation fihrt dazu, dass die aktuellen Vorsorge-Ziele
Ilhrer Kunden moglicherweise nicht ausreichen, um den
Bedarf im Alter zu decken.

@ Vorsorge-Checkup



Worauf Sie sich beziehen konnen.

2022 war das bisher inflationsstarkste
Jahr der Nachkriegszeit mit einer
Teuerungsrate von 6,9 %.

Auch 2023 lag die Inflation mit 5,9 %
deutlich liber dem Durchschnitt.

Okonomen erwarten kurzfristig eine
Normalisierung der Inflationsrate
zwischen 2,2 %' und 3,5 %2 p.a. und eine
weitere mittelfristige Entspannung 3.

Quellen: bis 2023: Statistisches Bundesamt (Destatis), Stand: 31.01.2024; Prognosen fiir 2024 (u.a.): 'ifo Institut fiir Wirtschaftsforschung an der

Universitat Miinchen, 2internationaler Wahrungsfonds; mittelfristige Prognose: 30ECD Inflation Forecast
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@ Vorsorge-Checkup



Wen Sie ansprechen konnen.

Die mdglichen Auswirkungen der hohen Inflation
betreffen alle Bestandskunden mit
Altersvorsorgevertragen.

Vor allem Kunden mit finanziellem Spielraum
sollten ihre Vorsorge uiberpriifen und ihre Vorsorge-
Ziele anpassen.

Neukunden sollten bereits gezielt unter
Beriicksichtigung der langfristig hoheren
Inflation beraten werden.

@ Vorsorge-Checkup



Wo Ihre Kunden stehen.

Ich bin etwas genervt,

s ich mich ,schon wieder'
muss.”

Klaren,
ge mit der

Jlch bin mir nicht 1im

ob oder wie melne Vorsor das

Inflation zusammenh

angt.” um meine Vorsorge kiimmern

1ch weild gar nicht, ob ich

nehmen Mmuss — _ -
‘Mich peschaftigen

etwas unter
chon

und wenn ja, was genau.”
momentan eigentlich s
genug finanzielle Themen."

Jch bin unsicher,

iiberhaupt qusreichend ist.”

@ Vorsorge-Checkup



Wie Sie Thre Kunden abholen konnen.

Ich helfe Ihnen
dabei, die
Leistungsfahigkeit
lhrer aktuellen
Vorsorge richtig
zu beurteilen.

Ich gebe lhnen
klare Handlungs-
empfehlungen, um
eine ausreichende
Vorsorge
sicherzustellen.

Nach unserem
Austausch konnen
Sie ganz gelassen

mit Inflation und
Vorsorge
umgehen.

Ich Gbernehme flir
Sie alle not-
wendigen Schritte,
um |lhre Vorsorge
inflationsgerecht
anzupassen.

@ Vorsorge-Checkup



Was Sie konkret fur Ihre Kunden tun konnen.

Vorsorge-Checkup:
Uberpriifen Sie die aktuelle Vorsorge-Situation.

Ermitteln Sie den (veranderten) Vorsorgebedarf
und zeigen Sie Handlungsoptionen auf, z.B.
- Erhohung der laufenden Vorsorgebeitrage

« Abschluss eines zusatzlichen Vorsorgevertrags

Anpassung von Beitragsdynamiken

@ Vorsorge-Checkup



Was Die Stuttgarter Ihren Kunden bietet.

Kapitalmarktorientierte Altersvorsorge performance+
mit 100 % Fondsanlage zu Vertragsbeginn > Website

Zuzahlungen ab 250 € bis 50.000 €
(ohne Garantie bis 150.000 €)

Flexibel veranderbarer Dynamiksatz zwischen
2 und 10 % im Anlagemodell performance+"

Moglichkeit zur Beitragserhohung zu den bei Abschluss
gultigen Rechnungsgrundlagen™fiir Vertrage ab 2017

*in der BasisRente ab 2023; in der FlexRente und Kindervorsorge fiir alle Vertrage mit den Anlagemodellen performance-safe und performance+
“fiir Altersvorsorgevertrage in den Anlagemodellen index-safe, performance-safe und performance+

@ Vorsorge-Checkup


https://vermittler.stuttgarter.de/performance-plus
https://vermittler.stuttgarter.de/produkte/altersvorsorge/anlagekonzepte/performance-plus/

Was Die Stuttgarter fur Ilhre Kundenansprache bietet.

— .

V
Textbausteine fiir Social-Media-Posts Akquise-Tools und
Ilhre Kundenansprache fiir lhre Kundenkanale Beratungsunterstiitzung

(Info-Blatter, Grafiken und mehr)

E%‘% Die gesamte Vertriebsunterstlitzung zur Sales Story erhalten Sie auf
s

www.checkup.stuttgarter.de — oder direkt von Ihrem Stuttgarter Ansprechpartner

@ Vorsorge-Checkup


https://vermittler.stuttgarter.de/checkup/
https://vermittler.stuttgarter.de/checkup/

Weilterfuhrende Informationen und Angebote.

Online-Rechner des Statistischen
Bundesamts zur Ermittlung der
,2personlichen Inflationsrate”

> Website

Inflationsrechner der DWS zur
Ermittlung des Kaufkraftverlusts
uber die Zeit

> Website

Informationsseite zu den Themen
Inflation und Verbraucherpreise des
Statistischen Bundesamts

> Website

Ubersicht der Tagesschau mit
aktuellen Prognosen zur Inflation

> Website

@ Vorsorge-Checkup


https://service.destatis.de/inflationsrechner
https://www.dws.de/informieren/fondssparen/inflationsrechner/
https://www.destatis.de/DE/Themen/Wirtschaft/Preise/Verbraucherpreisindex/_inhalt.html
https://www.tagesschau.de/wirtschaft/konjunktur/inflation-prognosen-101.html
https://service.destatis.de/inflationsrechner
https://www.destatis.de/DE/Themen/Wirtschaft/Preise/Verbraucherpreisindex/_inhalt.html
https://www.dws.de/informieren/fondssparen/inflationsrechner/
https://www.tagesschau.de/wirtschaft/konjunktur/inflation-prognosen-101.html

Hier finden Sie weitere
Beratungs- und

Vielen Dank — B8 et ot
und viel Erfolg.

www.checkup.stuttgarter.de
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Machen Sie die Altersvorsorge ~ "
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Der Vorsorge-Versicherer

Ihrer Kunden stark fur die Zukunft.

= fiieds-


https://vermittler.stuttgarter.de/checkup/
https://vermittler.stuttgarter.de/checkup/
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